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GROSS REVENUE
$ 3,600,000

EBITDA
$ 1,500,000

BUSINESS TYPE
Bedrijven in de
gezondheidszorg

COUNTRY
Canada

BUSINESS ID
L#20261004

Winstgevende, op veteranen gerichte virtuele medische
cannabiskliniek in Canada

Canadees online wellness- en telegezondheidsplatform dat integratieve geneeskunde
en cannabisondersteunde zorg biedt, met een jaaromzet van $3,6 miljoen en een
EBITDA van $1,5 miljoen – ondersteund door een landelijke dekking van artsen, VAC-
expertise op het gebied van facturering en een slank, 100% virtueel model.

Deze winstgevende, kant-en-klare virtuele kliniek genereert meer dan $3,6 miljoen aan
jaarlijkse inkomsten. Het bedrijf bedient meer dan 1500 medische cannabispatiënten,
voornamelijk veteranen, in heel Canada en biedt geïntegreerde
telegezondheidsdiensten voor chronische aandoeningen en therapeutische zorg,
waaronder geestelijke gezondheid, pijnbestrijding en voorgeschreven crèmes. Het
bedrijf wordt geleid door veteranen, heeft geen schulden en is aangesloten bij het VAC.
Het heeft een gevestigde patiëntenbasis, een groeiende infrastructuur en een
serviceaanbod in heel Canada. Deze kans is ideaal voor strategische kopers in
cannabis of gezondheidszorg.

Robuust virtueel platform faciliteert medische beoordelingen, geestelijke
gezondheidszorg, natuurgeneeskundige en dieetzorg, chronische pijnbestrijding,
therapieën op recept (inclusief medicinale cannabis) en snelle doorverwijzing
naar specialisten en diagnostiek via een robuust bezorgnetwerk.

Ondersteund door een nationaal partnerschap met een specialistisch netwerk
voor het leveren van uitgebreide medische cannabis- en
telegezondheidsdiensten, die geïntegreerde patiëntenzorg over het hele
continuüm mogelijk maken.

Het bedienen van ~ 1.500 actieve medische cannabis patiënten met bijna 2.800
recepten / verwijzingen in alle modaliteiten, met nadruk op terugkerende
inkomsten, hoge retentie van patiënten en gediversifieerd therapeutisch gebruik
van zowel cannabis als voorgeschreven crèmes (bijv. ketamine).

Maakt gebruik van een sterke online aanwezigheid – website, sociale media,
virtuele patiëntencommunity, online voorlichting en virtuele platforms – om de
bekendheid, betrokkenheid en conversie van patiënten te stimuleren.
Programmatische advertentiecampagne leverde een CTR van 0,3 op, ruim boven
de industrienorm van 0,2.

Door veteranen opgericht, geleid en geleid bedrijf met meer dan 300 jaar
gecombineerde Canadese militaire dienst. Sinds 2017 heeft het toegewijde team
een sterke retentie van veteranen en een loyale, missiegedreven cultuur
opgebouwd. Het managementteam en het personeel zijn vastbesloten om bij het
bedrijf te blijven onder de nieuwe eigenaar

Zelf gefinancierd en schuldenvrij met een sterk, op cash gebaseerd operationeel
model.
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Genereert consistent meer dan $3,6 miljoen aan jaarlijkse inkomsten met
EBITDA-marges die consistent boven de 42% liggen.

Naast medicinale cannabis bevat het inkomstenprofiel ook crèmes met
farmaceutische bestanddelen, waaronder veelgevraagde formuleringen die
ketamine bevatten.

Speciale aandacht voor militairen, veteranen en hulpverleners, met diensten die
zijn afgestemd op de factureringsprotocollen van Veterans Affairs Canada (VAC)
en Medavie Blue Cross.

Contracteert en heeft gelicentieerde artsen in dienst in meerdere provincies,
waardoor de provinciale regelgeving voor de gezondheidszorg kan worden
nageleefd en een groot bereik wordt gecreëerd, inclusief minder bedeelde en
plattelandsgemeenschappen.

Handhaaft een sterke interne compliance door middel van een speciaal
Regulatory Compliance Committee.

Biedt onmiddellijke cashflow, nationaal bereik en uitbreidingspotentieel voor
nieuwe diensten en markten.

Gepositioneerd als een kant-en-klaar, schaalbaar bedrijf – ideaal voor integratie
met een bestaande LP, gezondheidszorggroep of strategische investeerder die
zijn medische cannabisportfolio wil uitbreiden.
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