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TARGET PRICE
$29,000,000

GROSS REVENUE
$9,311,000

EBITDA
$3,674,000

BUSINESS TYPE
Internet Bedrijven

COUNTRY
Verenigde Staten

BUSINESS ID
L#20250999

Historische website bouwer Composer

Dit bedrijf biedt een eenvoudig en efficiënt platform voor het maken van professionele
websites. Hun belangrijkste missie is om webdesign te democratiseren en toegankelijk
te maken voor iedereen, ongeacht hun technische achtergrond. De service is
opgebouwd rond een vereenvoudigd proces van drie stappen: kies een ontwerp, voer je
inhoud in en lanceer de site.

Strategische & marktpositie

Het bedrijf onderscheidt zich door de complexiteit in de websitebouwersbranche aan te
pakken en de benadering te verschuiven van “bouwen” naar “kiezen”. In plaats van
gebruikers te overweldigen met drag-and-drop complexiteit zoals sommige
concurrenten, biedt het platform een gecureerde, structuur-eerst benadering.
Gebruikers kunnen kiezen uit professioneel ontworpen, conversie-geoptimaliseerde
sjablonen, waardoor ontwerpverlamming wordt voorkomen en professionele resultaten
worden gegarandeerd. Het platform heeft een “echte no-code architectuur” die de
onderliggende codestructuur controleert, waardoor elke website automatisch wordt
geoptimaliseerd voor mobiele responsiviteit, SEO en browseroverschrijdende
compatibiliteit. Deze methode leidt tot een snellere time-to-market, waardoor
gebruikers een professionele website kunnen publiceren in minder dan een uur,
vergeleken met een industriegemiddelde van 2-4 weken bij traditionele bouwers.

Klantsegmenten & Groei

Het bedrijf richt zich voornamelijk op kleine tot middelgrote bedrijven (MKB),
individuele professionals en SOHO-gebruikers (Small Office Home Office), zoals
advocaten, accountants en consultants. Het platform is ontworpen voor mensen die
een effectieve online aanwezigheid nodig hebben, maar geen tijd, technische
vaardigheden of budget hebben voor complexe oplossingen. Het productaanbod is
geëvolueerd en bevat nu functies waarmee klanten kunnen schalen zonder van
platform te hoeven veranderen. Dit omvat geavanceerde e-commerce, blogging, het
plannen van afspraken, ticketing voor evenementen en tools voor bedrijfsbeheer zoals
sms-berichten en systemen voor klantcommunicatie. Het doel van het bedrijf is om het
“centrale zenuwstelsel” voor kleine bedrijven te worden, door een geïntegreerd
ecosysteem te creëren waarin bedrijfseigenaren hun volledige digitale aanwezigheid
kunnen beheren. De groeistrategie richt zich op het penetreren van verticale markten
met op maat gemaakte functies en het implementeren van AI om complexe taken zoals
contentcreatie en marketing te automatiseren. Het bedrijf streeft ook naar wereldwijde
marktexpansie door echt gelokaliseerde oplossingen te creëren voor diverse markten.

Technologie en bedrijfsvoering

De backend van het platform is gebouwd op PHP, met JavaScript (voornamelijk jQuery)
aan de voorkant en MySQL als primaire database.

De infrastructuur wordt gehost op AWS, met maandelijkse kosten tussen $40K en $60K
.

Het platform is gebouwd met het oog op schaalbaarheid en kent momenteel geen
significante technische beperkingen.
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Het bedrijf heeft geregistreerde handelsmerken voor zijn hoofdmerk en een digitaal
kaartproduct in belangrijke wereldwijde markten. Het bedrijf heeft geen patenten,
maar zijn eigen platformarchitectuur en interne tools worden beschouwd als
belangrijke differentiators.

De huidige uptime van het platform is 99,9999%, met hoge beschikbaarheid en
fouttolerantie ingebouwd in de infrastructuur. Het maakt gebruik van real-time
gegevensreplicatie, geautomatiseerde failover en meerdere live back-upsystemen om
betrouwbaarheid te garanderen en gegevensverlies te minimaliseren.

Financiële gegevens

De primaire inkomstenstroom, goed voor meer dan 90% van de totale inkomsten, is
afkomstig van premium abonnementen die vooraf worden betaald.

De overige inkomsten komen voornamelijk uit de verkoop van domeinnamen, met
kleinere bijdragen van het digitale kaartproduct en e-maildiensten.

Klanten Concentratie

35% Verenigde Staten
75% Rest van de wereld

POF NODIG VOOR MEER INFORMATIE
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© 2026 MergersCorp M&A International. MergersCorp™ M&A International is the collective brand name of independent affiliates of MergersCorp M&A International. For 
more details on the nature of our affiliation, please visit us on our website https://www.mergerscorp.com/disclaimer. MergersCorp M&A International is not a registered broker-
dealer under the U.S. securities laws. MergersCorp M&A International does not offer or sell securities or provide investment advice or underwriting services. The articles or 
publications contained in this presentation are not intended to provide specific business or investment advice. The author or MergersCorp M&A International shall not be liable 
for any errors or omissions, or for any loss suffered by any person or organization acting or refraining from acting as a result of the content of this website. It is 
recommended that specific independent advice be sought before making any business or investment decision.

The information contained herein does not constitute an offer to sell or a solicitation of an offer or a recommendation to purchase securities under the securities laws of 
any jurisdiction, including the United States Securities Act of 1933, as amended, or any US state securities laws, or a solicitation to enter into any other transaction

The  projected  financial  information  contained  in  the  Memorandum  is  based  on judgmental estimates and assumptions made by the management of the target 
Company, about circumstances and events that have not yet taken place.  Accordingly, there can be no assurance that the projected results will be attained. In 
particular, but without prejudice to the generality of the foregoing, no representation or warranty whatsoever  is  given  in  relation  to  the  reasonableness  or  achievability  of  
the projections  contained  in  the  Memorandum  or  in  relation  to  the  bases  and assumptions underlying such projections and you must satisfy yourself in relation to the 
reasonableness, achievability and accuracy thereof.

By  delivering  this  Memorandum,  neither  MergersUS Inc.,  nor  its authorized agents are making any recommendations regarding the acquisition or strategies outlined 
herein. Interested parties shall exercise independent judgment in, and have sole responsibility for, determining whether an acquisition of the Company is suitable for them, 
and neither MergersUS Inc, nor its authorized agents have responsibility to, and will not, monitor the condition of interested parties to determine that an acquisition is or 
remains suitable for them. Among other things, suitability of an acquisition will depend upon an interested party’s investment and business plans and financial situation.

This document is prepared for information purposes only. It is made available on the express understanding that it will be used for the sole purpose of assisting the recipients 
to decide whether they wish to proceed with a further investigation of the Proposed Transaction.

The recipients realize and agree that this document is not intended to form the basis of any investment decision or any other appraisal or decision regarding the 
Proposed Transaction, and does not constitute the basis for the contract which may be concluded in relation to the Proposed Transaction.

All information contained in this document may subsequently be updated and adjusted. MergersUS Inc. has not independently verified any of the information contained 
herein or on which this document is based. Neither the Company, nor its management or shareholders, nor MergersUS Inc. , nor any of their respective directors, 
partners, officers, employees or affiliates make any representation or warranty (express or implied) or accept or will accept any responsibility or liability regarding or in relation 
to the accuracy or completeness of the information contained in this document or any other written or oral information made available to any interested party or its advisers. 
Any liability in respect of any such information or any inaccuracy in or omission from the document is expressly disclaimed.
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